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UBICAZIONE



INFORMAZIONE GENERALE

Popolazione:  45.8 Mln.
3° Mercato LATAM, dopo Brasile e Messico.
Capitale: Bogotá, 6.8 Mln.
Territorio: 1.141.748 Km2 (3.7 volte la Italia)
Principali Cittá: Medellin, Cali, Barranquilla, 
Cartagena e Cúcuta.
Orario: GMT: ‐5:00 
Unità Monetaria: Peso Colombiano (COP)
1 Dollaro (USD) ≈ 2000 $ Col.  (COP)
Lingua ufficiale: spagnolo
Presidente: Alvaro Uribe



MACROECONOMIA: COLOMBIA

Variazione percentuale PIL
1999‐2009 Ha ottenuto uno sviluppo strutturale solido 

basato sull’ aumento del tasso 
dell'investimento e su maggiori livelli di 
reddito.

Uno degli unici 3 paesi dell’America Latina con 
PIL positivo nella crisi economica.
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Inflazione Colombia:  
Accumulata durante il 2008 è stata del 7,67 %
È uno dei 5 paesi con minore inflazione in America Latina



Investimenti Esteri

Investimenti Esteri:
• Garanzie offerte dal favorevole regime fiscale
• Flessibilità della legislazione in materia di investimenti
• Sicurezza giuridica
• Importante  potenziale  in  riserve  d’idrocarburi  e  di 

minerali.
• Quarto posto in America Latina nel 2008 degli 

investimenti esteri (dopo Brasile, Messico e Cile).
• La Colombia è stata per quattro anni successivi uno dei 

10 principali Reformers del mondo.

Colombia: il paese più amichevole per 
fare business in America latina, 
secondo la Banca Mondiale (2010)



COMMERCIO ESTERO: COLOMBIA

Accordi di libero scambio (ALS) della 
Colombia

•Con l’Unione Europea: SGP Plus
•ALS con gli Stati Uniti ancora in verificazione. 
•Comunità Andina di Nazioni‐CAN (Colombia, Bolivia, 
Ecuador e Perú)
•Accordo di Libero Scambio G‐2 (Messico e Colombia) 
•CAN ‐MERCOSUR 
•Colombia ‐ Cile. 
•Colombia ‐ CARICOM.
Tassi e Tariffe preferenziali :
•Con gli Stati Uniti: ATPDEA

Infrastruttura Fisica e di Collegamenti:
6 porti di mare sui Caraibi e 2 sul Pacifico 
5 aeroporti internazionali

L’Italia e la Colombia hanno firmato il 29/11/1994 
un Trattato Generale di Cooperazione
(ratificato dal l’italia nel 1999 e dalla Colombia nel 2001).

Accordi di copertura reciproca 
degli investimenti in corso: 



BILANCIA COMMERCIALE: ITALIA ‐ COLOMBIA

Commercio Bilaterale:
Per il primo semestre del 2008, il volume totale dello 
scambio Italia ‐ Colombia è stato di US$ 505,1 mln. 
Le esportazioni italiane verso la Colombia sono state 
pari a US$ 243,1 mln, mentre le importazioni sono 
state di circa US$ 262 mln.
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Esportazioni (US$ 243,1 mln)

Importazioni (US$ 262 mln)



Infrastruttura 
Il paese con i maggiori 
progetti di tutta America 
Latina nel 2009 per la 
costruzione di 
autostrade, aeroporti, 
ponti, centrali 
idroelettriche, ecc.

Tessile 
0.31% delle esportazioni di 
tessuti nel mondo e 0.25% del 
mercato mondiale della moda. 
Medellin é una delle città più
importanti della moda 
Latinoamericana. 
Esportazioni: USD 1.957 milioni 
e importazioni per USD 847 
milioni l’anno

Agro industria 
Potenziale di 10,4 milioni di ettari per 
agricoltura e 24,1 milioni di ettari per 
allevamento. Esportazioni nel settore Agro 
industriale per USD 4.095 milioni nel 2007.

Petrochimico 
Colombia ha un potenziale di 47 bilioni di 
barili di petrolio con una politica d’apertura 
per la esplorazione e la produzione.

Sanitario
Terzo paese dove il governo 
investe di più (  % di PIL) in 
salute in America Latina.

Bio combustibile 
6,5 milioni potenziali per la 
generazione di energia 
rinnovabile.
5to produttore a livello 
mondiale di olio di palma.

Siderurgia
4to mercato con riserve di 
carbone metallurgico e 
termico in Latino America.

Automotrice 
4ta industria più importante del 
paese.
Colombia è il 5to produttore di veicoli 
per America Latina. 

SETTORI DI OPPORTUNITÁ IN COLOMBIA



Alcune aziende presenti in: Colombia
ALITALIA LINEAS AEREAS ITALIANAS Spa

www.alitalia.com
GENERALI COLOMBIA S.A.
www.generali.com

CENTRO SPERIMENTALE LATTE Spa
www.csl.it

SPEED TRANSPORT DE COLOMBIA Ltda.
www.speedcolombia.com

FIMM FATTURAZIONI IMMEDIATE Srl
www.fimm.com

GRANDI LAVORI FINCOSIT
www.glf.it

TALTEL SPA ‐ SUCURSAL COLOMBIA
www.italtel.com

METCOL‐METECNO DE COLOMBIA S.A.
www.metecnocolombia.com

OLIVETTI COLOMBIANA S.A.
www.olivetti.com

PARMALAT COLOMBIA Ltda.
www.parmalat.com.co

PIRELLI DE COLOMBIA S.A.
http://www.co.pirelli.com

SPEA Ingegneria Europea S.p.a. Sucursal en Colombia
www.spea‐autostrade.it

ZAMBON COLOMBIA S.A. 
www.zamboncompany.com

TIPIEL S.A. (TECHNIP ITALY Spa)
www.technip.com

BANCO SUDAMERIS COLOMBIA S.A. (Banca Intesa Spa)
www.intesasanpaolo.com

COOPERATIVA MURATORI E CEMENTISTI C.M.C. 
di Ravena Scrl (Sucursal Colombia)
www.cmc.coop

SERMACOL Ltda. (D'AMICO S.p.a)
www.damicoship.com
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http://www.technip.com/


DEXTRA BUSINESS GROUP

Dall’esperienza  di  alcuni  professionisti    che  con  entusiasmo  hanno 
cominciato  a  collaborare  con  alcune  realtà del  tessuto 
imprenditoriale italiano, nasce nel 2007 Dextra. 

Dextra: dal latino destra, mano destra,  perché la nostra  missione è:  
essere  per  i  nostri  clienti  la  “mano  forte”,  l’aiuto  concreto  nel 
processo  di  penetrazione  nei   mercati  da  noi  coperti  per  i  nostri 
clienti.   

Dextra  Business  Group lavora  nella  Regione  Andina    e  in  special 
modo  in Colombia, Venezuela e Panama,   paesi  che offrono    il più
ampio numero di occasioni nei  settori di maggior  sviluppo a  livello 
mondiale. Attraverso una  rete di  risorse operanti nei  tre paesi è in 
grado di effettuare ricerche mirate di informazioni. I nostri consulenti 
specializzati e le  alleanze strategiche con aziende d’ogni settore, sia 
private che pubbliche,  permettono di arrivare fino alla stesura di un 
completo piano di marketing.

Dextra  Business  Group definisce  con  l’imprenditore  gli  obiettivi, 
propone i nuovi scenari, garantisce l’analisi e l’esecuzione dei piani di 
lavoro a partire dalle esigenze dell’imprenditore, accompagnandolo 
fase per fase e  rendendosi disponibile ad ogni cambiamento di rotta 
che si intuisse necessario.



SERVIZI

Servizi di Penetrazione nel Mercato
•Questo servizio permette penetrare nel mercato in un modo più diretto per avere una presenza nel paese 
ed aprire i canali di vendita necessari per raggiungere gli obiettivi d’affari.

Servizi d’Appoggio e Gestione
•Consulenza commerciale e accompagnamento nelle trattative, compreso il monitoraggio delle aziende che 
dopo aver effettuato una ricerca di Soci e una missione nel paese, richiedano di maggior supporto da parte 
di Dextra.  
•Problem solving di problemi specifici legati a tecnicalities  o ad adempimenti previsti per leggi, come 
per esempio, certificazioni,  registro marchi, permessi, licenze, etc. 
•Affiancamento nei processi di delocalizzazione, start up di nuove imprese e/o joint venture:

•Consulenza legale.
•Consulenza e supporto amministrativo.
•Servizio di Ufficio Virtuale.
•Appoggio per l’apertura di uffici locali. 




